
YOUSSEF  SAYADI

Prof i l  
Ouvert d’esprit - Dynamique - Créatif - Organisé - Motivé - Sens de l’écoute

9  ans d’experiences dans le domaine de l’agroalimentaire (en B to C et B to b). 3 ans en tant que directeur marketing 

et 6 ans en tant que directeur commercial. Maîtrise des différentes techniques de vente et du CRM, Aisance dans les 

relations publiques et aptitudes à piloter des équipes.

CONTACT

format ion
Ecole supérieure de commerce de Paris 

Diplôme du programme Grande Ecole, 

Majeure marketing (2009)

Institut des hautes études commerciales 

Maitrise en sciences de gestion, 

Option marketing appliqué (2005)

Lycée Tahar Sfar Sousse

Baccalauréat section mathématiques (2001) 

Résidence dar gammarth
1057 - gammarth - tunisie

sayadiyoussef@gmail.com

+216 29 34 38 32

l angues
Arabe

français

anglais

espagnol

E xp ér i ence  profess ionnelle

Groupe Mzabi ( SEEM, SOPREM, TUCOGRAS ), Tunis

Directeur Marketing, Aout 2010        Décembre 2013

- Gestion du portefeuille de marques du groupe (Sabrine, Regina, Jannet …)

- Réflexion et élaboration des campagnes de communication

- Mise en place d’opérations trade / organisation de séminaire

- Etudes des opportunités de sponsoring et suivi des évènements

- Développement et lancement de nouveaux produits

- Management de l’équipe de merchandisers

    Compétences: maîtrise des médias, et de la chaine graphique, Trade MKG

Etablissements Abdelmoula, Tunis

Directeur commercial et marketing, Janvier 2014        Novembre 2023

- Gestion du portefeuille clients local et export: de la prospection

  à la concrétisation de la vente.

- établir les prévisions de ventes mensuelles .

- Mise en place et suivi des tableaux de bord 

- établissement des rapports d’activités périodiques

- supervision et optimisation du système d’écoute client

- Management de l’équipe commerciale et logistique

- élaboration de la stratégie commerciale et marketing: 

   orientations commerciales, plan annuel des visites clients, 

   supports de communications, veille....

    Compétences: Management d’équipe, techniques commerciales,

  techniques de négociations, CRM

cv - DIRECTEUR COMMERCIAL ET MARKETING

Lindt & Sprüngli, Paris

Assistant Trade marketing et merchandising (6 MOIS)

- Mise en œuvre de la stratégie merchandising

- Développement de nouveaux outils merchandising

- Réalisation de plans merchandising pour la force de vente

- Analyse de linéaire pour optimiser les plans merchandising

Reckitt Benckiser, Paris

Assistant chef de produit (6 MOIS)

- Gestion quotidienne de la marque: analyses des ventes, veille 

- Mise en place opérationnelle de nouveaux packagings, PROMOTIONS

PSA - Peugeot Citroën, Paris

Assistant chef de marché (1 AN)

- Participation à l’élaboration de la stratégie prix/produit, BENCHMARKING

- Construction et contrôle des gammes commerciales

compétences

Adobe
Illustrator

Ps Adobe
Photoshop

Lo i s i r s

surfcasting

fitness

sage
Sage
commercial

DMA WORLDCARE, TUNIS

Directeur général adjoint, Juin 2024       Décembre 2024

- Participation à la création de la start up

- gestion financière et opérationnelle de l’’activité

- Développement commercial et marketing digital

- Gestion des ressources humaines


